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Przedsigbiorca powinien ustali¢ ceng wyku-
pu juz w ramach wstepnej umowy o eks-
ploatacji pomiedzy pracodawca a pracowni-
kiem - kierowca samochodu stuzbowego. Ta
cze$é umowy staje sie wiec czedcig polityki flo-
towej, poniewaz reguluje zaréwno zasady
sprzedazy, jak i standardy eksploatacji auta.
Jezeli bowiem cena jest rzeczywiscie atrakeyj-
na, to jest duze prawdopodabieristwo, Ze uzyt-
kownik bedzie dbal o samochéd jak o swéj
wlasny pojazd. Gwarangcja atrakcyjnej ceny
oraz prawo pierwokupu s3 bowiem silng mo-
tywacja do przestrzegania zasad racjonalne-
2o uzytkowania samochodu.

Do 2004 roku klient miat prawo do wykupu
auta po najwyzszej wylicytowanej w przetar-
gu cenie. Po zmianie przepiséw w kwietniu
2004 roku, w umowach leasingu operacyjnego
musi byé okreslona cena, za jaka firma moze
odkupié¢ samochdd po okresie leasingowania.

Z naszych do$wiadczeri wynika, ze ok. 80
proc. samochodéw flotowych zmienia wia-
$ciciela po osiggnieciu wieku 3—4 lat. Biorac
pod uwage przebieg, samochody z silnikiem
benzynowym najkorzystniej jest wymieniaé
przy przebiegu 120-150 tys. km, a diesle
150-200 tys. Zupelnie inaczej wyglada sy-
tuacja w przypadku aut specjalnych, np.
bankowozdéw. W zwiazku z ich waskim
przeznaczeniem pozostaja one w swoich
flotach dhuzej i nie stosuje sie statych zasad
przy ich wymianach.
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