KONKURENCJA Lepiej niz banki znamy sie na maszynach i urzadzeniach,
szybciej szacujemy ryzyko i podejmujemy decyzje o finansowaniu — uwaza Jan
Robert Samsel, dyrektor sprzedazy SG Equipment Leasing Polska.
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Struktura leasingu Asortyment nie zmienia si¢ gwaltownie

71Maszyny to
decydujace

Wazrost leasingu maszyn

i urzadzen juz nie
zaskakuje, a wyniki tego
segmentu rynku sa
traktowane jako barometr
wzrostu gospodarczego.

W pierwszym potroczu firmy zrze-
szone w Zwiazku Przedsigbiorstw
Leasingowych w segmencie ma-
szyn i urzadzen (MiU) zanotowaly
46-proc. wzrost w pordéwnaniu z
analogicznym okresem roku ubie-
glego. Maszyny i urzadzenia sta-
nowia juz blisko 27 proc. portfela
leasingowego. Dla poréwnania rok
temu ich udzial wynosit 20 proc.
— Leasing maszyn i urzadzef to
jeden z trzech podstawowych fila-
réw naszej dzialalnosci. W latach
ubieglych stanowil on okoto 35
proc. udostepnianych przez nas
srodkdéw, po szeSciu miesigcach
biezacego roku osiagnal juz 44
proc. — mdéwi Jan Robert Samsel,
dyrektor sprzedazy, czlonek zarza-
du SG Equipment Leasing Polska.

W Europejskim Funduszu Lea-
singowym (EFL) maszyny i urza-
dzenia zajmuja drugie miejsce po
pojazdach i z roku na rok ich
udziat w portfelu ro§nie.-Aktualnie
wynosi okoto 20 proc.

— Leasingujemy réznorodny
sprzet. Najwiekszym powodzeniem
ciesza sie maszyny budowlane, wdz-
ki widlowe, sprzet medyczny, ga-
stronomiczny i urzadzenia chtodni-
cze, maszyny poligraficzne, obra-
biarki do drewna i do metalu —
wylicza Grazyna Surowiec, zastep-
cg dyrektora marketingu EFL.

Szansa dla mniejszych
Leasing operacyjny dla celow po-
datkowych pozostaje dominujaca

forma leasingu maszyn i urzadzen.

Jest korzystny dla firm, poniewaz
wszystkie zwigzane z nim oplaty
stanowig koszt uzyskania przycho-
du dla korzystajacego.

— To, czy jest to rozwiagzanie naj-
korzystniejsze, zalezy przede wszyst-
kim od sytuacji podatkowej korzy-
stajacego. Jesli ma zyski i placi po-

datki — na pewno tak, jesli nie —
wtedy ma to mniejsze znaczenie i
mozna sie zastanowié¢ nad leasin-
giem finansowym, gdzie kosztem
uzyskania przychodu jest amortyza-
cja i warto§¢ zaplaconych finansu-
jacemu odsetek. Leasing finanso-
wy ma jednak ten mankament, ze
trzeba zaplaci¢ VAT od calej warto-
§ci umowy z gory. W wigkszoéci
przypadkow jest to nie do zaakeep-
towania przez Klientéw ze wzgledu
na zaburzenia w ptynnoéci finanso-
wej — tlumaczy Jan Robert Samsel.

W leasingu finansowym brak
jest ograniczenia co do jego mini-
malnego okresu. )

— Leasing maszyn i urzadzen,
podobnie jak w przypadku pojaz-
déw, polega na ich czasowym prze-
kazaniu w uzytkowanie leasingo-
biorcom, przy czym czas ten jest
krotszy niz okres ekonomicznej
uzytecznosci sprzetu. W przypadku
leasingu operacyjnego minimalny
okres, na jaki mozna zawrzeé umo-
we, wynosi 40 proc. normatywne-
go okresu amortyzacji. W konse-



