PULS BIZNESU

Gos¢ Pulsu Andrzej Krzeminski, Wiceprézes EFL

Nadszedt czas na
hieruchomosci

EFL zmienia struktury

i wchodzi na nowe rynki.
Dzieki temu ma utrzymaé
pozycje lidera.

Ten rok Europejski Fundusz Lea-
singowy (EFL) chce zamknaé 2,1
mld z} sprzedazy. Po trzech kwar-
talach wyleasingowal aktywa war-
tosci 1,4 mid zi

— Koniec roku zawsze jest naj-
lepszy, wiec powinni$my wykonaé
plan. W przyszlym roku chcemy
przyspieszyé rozwdj. Sadzimy, ze
nasza sprzedaz wyniesie 2,7 mld zi
— moéwi Andrzej Krzemifiski, wi-
ceprezes EFL, ktory do zarzadu
najwiekszej firmy na rynku leasin-
gowym dolaczyl w tym roku. Jego
zadaniem jest przeprowadzenie
restrukturyzacji organizacyjnej i
wprowadzenie jej na nowe rynki.

Porzadki w grupie

— Proces zmian w EFL potrwa jesz-
cze kilka miesiecy, ale juz wydzieli-
lismy dwa podstawowe piony — fi-
nansowania pojazdéw oraz leasin-
gu uniwersalnego — wyjaénia An-
drzej Krzeminski.

Pierwszy pion zajmuje si¢ lea-
singiem pojazd6w oraz kredytami
samochodowymi.

— W tym roku przejelismy od
Lukas Banku, kt6ry podobnie jak
my nalezy do grupy Credit Agrico-
le, sprzedaz kredyté6w samochodo-
wych. Specjalizujemy si¢ w tym seg-
mencie i wspdlpracujemy z 2,5 tys.
punktéw dilerskich. Sadzimy, ze w
tym roku zaoferujemy na rzecz ban-
ku kredyty samochodowe na blisko
120 min z}, a w przysztym — na 252
mln z} — méwi wiceprezes EFL.

Masowe transakcije

Pion leasingu uniwersalnego be-
dzie finansowat §rodki transportu,
maszyny i urzadzenia, a ‘takze —
co jest nowoScia w dziatalnosci
spoki — nieruchomosci. Zajmie sie
zaréwno malymi i §rednimi firma-
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W tym roku branza leasingowa nie rozwijata na ma-
sowa skalg leasingu konsumenckiego, choé¢ takie
byty plany. Wprawdzie kilka spotek ma taka oferte,

w tym EFL, ale nie jest ona intensywnie sprzedawa-

rzecznik ZPL

na. Powodem jest zastoj na rynku nowych aut. Nie

ma sensu promowac produktu, gdy klient nie jest
zainteresowany kupnem nowego samochodu. Mamy
nadziejg, ze w przysztym roku pojawia sig przepisy,
np. w ustawie o VAT, ktére beda zachgcaé do naby-
wania aut, w tym finansowania ich leasingiem.

mi — tradycyjnymi klientami EFL,
jak i nowymi — duzymi sp6tkami.

— Klientami EFL jest 150 tys.
firm z sektora malych i Srednich
firm. Potrzebuja one nie tylko §rod-
koéw transportu czy maszyn i urza-
dzef, ale takze hal produkeyjnych,
biur, warsztatéw czy magazynéw.
Nie interesuja nas pojedyncze
transakcje na Znaczne kwoty, np.
leasing hoteli czy biuroweéw. Chee-
my mieé wigcej mniejszych trans-
akcji. Sadze, ze w przyszlym roku
warto§é aktywéw z rynku nieru-
chomosci wyniesie 150 min zt —
prognozuje Andrzej Krzeminski.

EFL zamierza réwniez §wiad-
czy¢ uslugi leasingowe firmom i
osobom prywatnym zajmujacym
sie przetworstwem rolnym, w czym
zreszta specjalizuje sie jego fran-
cuski partner strategiczny.

Mniej aut
W najblizszych latach spotka za-
mierza przebudowaé portfel.
W przyszlym roku udzial w
nim pojazdéw ma spasé z
70 do 50 proc. Reszte be-
da stanowié maszyny i
urzadzenia i, w mniej-
szym stopniu, nieru-
chomosci.
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PIESN PRZYSZLOSCI Z samym
Lukas Bankiem EFL zacznie wspot-
pracowac, gdy wprowadzi na maso-
waq skale leasing detaliczny i gdy
bank zacznie obstugiwaé sektor ma-
tych i srednich przedsigbiorstw —
wyjasnia Andrzej Krzeminski, wice-
prezes EFL. fot. MW
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