PULS MEDYCYNY

Sprzet medyczny: zakup czy leasing?

[l Bochnia, Warszawa

Wsréd najwazniejszych zalet
leasingu dos$wiadczeni han-
dlowcy wymieniaja przede
wszystkim fatwosé, z jaka ta
droga nabywa sie sprzet. Za-
pracowany lekarz czy przedsie-
biorca z branzy medycznej de-
cydujacy sie na leasing nie mu-
si sie zmaga¢ z uciazliwa biu-
rokracja.

Na hasto ,,dokumenty” lekarze
dostajg zazwyczaj gesiej skorki.
Dlatego wigkszos$¢ leasingodaw-
cOw stara si¢ ich traktowac ulgo-
wo i stosuje tzw. uproszczong pro-
cedurg.

Ulatwienia dla lekarzy

Aby w ciaggu maksymalnie
trzech dni sfinalizowaé umowg le-
asingowa, wystarczy zlozy¢ wnio-
sek i przedstawi¢ wpis do rejestru
praktyk lekarskich, prawo wyko-
nywania zawodu oraz dokumenty
rejestrowe firmy. ,Zadnych doku-
mentéw finansowych” — podkre-
§la Monika Obiata z BZ WBK Fi-
nanse & Leasing.

Potrzebne dokumenty mozna
przestaé droga elektroniczng. Fir-
ma leasingowa kontaktuje si¢ tak-
ze z dostawca wybranym przez
klienta. Niektdre firmy maja wla-
sna list¢ dostawcdw, do ktorych

Tam moze byc¢ taniej
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Instytucje leasingowe wspdlpracujgce z Europejskim Bankiem

Odbudowy i Rozwoju:

Bankowy Fundusz Leasingowy, ¥.6dz, www.bankowyleasing.pl

BZ WBK Finanse&Leasing, Poznan, www.leasing24.pl

Deutsche Leasing Poland, Warszawa, www.dlp.pl

Europejski Fundusz Leasingowy, Wroctaw, www.efl.pl

Raiffeisen-Leasing Polska, Warszawa, www.rl.com.pl

SG Equipment Leasing Polska, Warszawa, www.sgef.pl

musi si¢ ograniczy¢ leasingobior-
ca, cho¢ zazwyczaj wyb6r pozosta-
wia si¢ klientowi. Tizeba jednak
pamigtaé, ze w niektérych fir-
mach uproszczona procedura
obowiazuje tylko do pewnej war-
toSci leasingowanego sprzgtu.
Klienci, ktérzy chcg nabyé w fir-
mie VB Leasing (od szeiciu lat na
polskim rynku) aparaturg¢ o war-
tosci wickszej niz 200 tys. zl, mu-
sza juz skorzystac z pelnej proce-
dury. Firma bada wtedy zdolnosé
kredytowa klientéw. Potrzebne s3
takze dodatkowe dokumenty,
m.in. opinia banku.

Leasing w detalach

Oferta firm leasingowych jest
obecnie bardzo duza. ,Lekarze
kupuja ten produkt, obserwuje¢
wyrazny wzrost liczby klientow” —
uwaza M. Obiala.

Wybierajac  leasingodawce,
klienci powinni zwréci¢ uwage na
wysoko§¢ oplaty poczatkowej.
W BZ WBK Finanse & Leasing
typowa oplata wyjSciowa wynosi

10 proc., podczas gdy na przyklad-

w Bankowym Funduszu Leasin-
gowym 20 proc. Réznig si¢ takze
raty leasingowe, ktére mozna
czgsto negocjowad indywidualnie.
W umowie precyzuje si¢ rowniez
warunki wykupu sprz¢tu na wia-
sno§¢. W VB Leasing, klient, kt6-
1y leasinguje sprzgt o wartosci np.
100 tys. zt przez dwa lata, w sumie
za przeniesienie wlasnosci zapla-
ci 109 proc. ceny wyjSciowej
przedmiotu umowy. Wedlug M.
Obialej z BZ WBK, w przypadku
leasingu finansowego sprzgt moz-
na juz wykupic po roku za 3 proc.
wartosci aktualnego zadluzenia,
nie mniej jednak niz za 200 zi.
Jakub Wasiak, menedzer
w Bankowym Funduszu Leasin-
gowym, zwraca takze uwag¢ na
to, ze bardziej oplaca si¢ naby¢
w leasingu nowy sprzgt. W przy-
padku starego sprzetu potrzebne

s3 dodatkowe formalnosci, choé--

by ocena bieglego rzeczoznawcy.
»Poza tym raty leasingowe sa
wtedy wyzsze, bo ryzyko transak-
cji dla nas wzrasta” — dodaje J.
Wasiak.

Dariusz Poniatowski, dyrektor
oddziatlu VB Leasing w Warsza-
wie, podobnie jak inni handlow-
cy, najwigcej uméw leasingowych

podpisuje z prywatnymi przedsie-
biorcami z sektora ochrony zdro-
wia. ,, To 90 proc. transakcji, cho-
ciaz zdarzaja si¢ takze umowy
z publicznymi szpitalami”
twierdzi D. Poniatowski.

Szybki sondaz przeprowadzony
wsrod dyrektoréw publicznych
placéwek potwierdzit opini¢ spe-
cjalistow od leasingu. ,Nie pozy-
skuje w ten sposéb sprzetu. Ku-
pujemy sprzg¢t na raty, na wila-
sno§¢ — tlumaczy Przemystaw
Wojtys, dyrektor szpitala w Debi-
cy. — Czasem wypozyczam apara-
ture, np. sprz¢t analityczny, ktory
bardzo szybko si¢ starzeje. Kupu-
j¢ wtedy tylko odczynniki”. Woj-
ciech Szafranski, dyrektor szpita-
la w Bochni, uwaza, ze leasing
jest po prostu ciagle zbyt drogi. Z
kolei leasingodawcy uwazaja, ze
wiele publicznych szpitali chcia-
foby nabywaé sprzet medyczny
w leasingu, ale ich slaba kondycja
finansowa powoduje, ze nikt nie
podpisze z nimi umowy.

Pomoc europejska

Publiczne placowki sa w gor-
szej sytuacji w poréwnaniu z pry-
watnymi przedsigbiorcami takze
z innego powodu. Wybrane firmy
leasingowe, dzigki liniom kredy-
towym z Europejskiego Banku
Odbudowy i Rozwoju (EBOIR)
oraz Unii Europejskiej (program
PHARE), od kilku lat dysponuja
dodatkowymi §rodkami na popu-
laryzacje leasingu wsréd malych
i §rednich przedsigbiorstw w Eu-
ropie  Srodkowo-Wschodnie;.
W niektérych firmach leasingo-
wych dofinansowanie umoéw
z malymi i §rednimi przedsigbior-
stwami sigga nawet 50 proc. war-
toSci sprzetu. Przedsigbiorstwa
ubiegajace si¢ o dofinansowanie
musza oczywiscie spetniaé okre-
§lone warunki. Moga zatrudnia¢
nie wigcej niz 100 oséb na eta-
tach, cho¢ mozliwe s niewielkie
wyjatki od tej reguly, ich roczne
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To warto wiedzie¢

Leasing operacyjny

* czynsze leasingowe stano-
wig w caloSci koszt uzyskania
przychodu leasingobiorcy,

* leasingowany obiekt pozo-
staje w okresie obowigzywania
umowy wlasno§cig leasingo-
dawcy, na nim tez spoczywa
obowiazek dokonywania od-
piséw amortyzacyjnych.

Leasing finansowy

* jedynie czg§€ odsetkowa rat
leasingowych stanowi koszt
uzyskania przychodu leasin-
gobiorcy,

* po wyga$nigciu umowy moze
nastapi€¢ prawne przeniesienie
wiasno§ci  leasingowanego
obiektu z leasingodawcy na le-
asingobiorcg; odpiséw amor-
tyzacyjnych dokonuje leasin-
gobiorca, traktujac opfaty jako
inwestycje w cudze §rodki.

Zrodlo: www.vbleasing.pl

obroty nie moga przekraczaé 40
min euro i musza dziataé na lo-
kalnym rynku. W firmie Banko-
wy Fundusz Leasingowy, naleza-
cej do PKO BP, klienci moga
ubiegaé si¢ o dofinansowanie
z EBOiR-u juz w momencie skla-
dania wniosku o objgcie wybra-
nego  sprzg¢tu  leasingiem.
»Wszystko zafatwiamy sami, na
podstawie wczesniej przygotowa-
nej oferty leasingowej. Klient
musi tylko dofaczyé wniosek
o dofinansowanie z EBOiR-u -
tlumaczy Jakub Wasiak z Banko-
wego Funduszu Leasingowego. -
Otrzymanie dofinansowania zale-
zy w duzej mierze od profilu dzia-
lalnosci firmy i naszej analizy”.
EBOIR przeznaczy! na ulatwienie
zycia malym i §rednim przedsig-
biorcom spore §rodki. W Polsce,
podobnie jak w wielu innych kra-
jach Europy Srodkowo-Wschod-
niej, bank uruchomit dotychczas
kilka linii kredytowych siggaja-
cych nawet 15 min euro.

Anna Gwozdowska



