KTORZY KORZYBTAIL % LEABINGY, WSRAZUIA NA WIELE JBEO ZALET
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dziatania

zwiazany z zaplaceniem z gory 22
proc. podatku (jak jest w kredycie).

Bank zajmuje sie wszystkim

Przedsiebiorcy, ktorzy kilkakrotnie
korzystali z leasingu, podkreslaja,
ze oplaca sie by¢ wiernym jednej
firmie leasingowej, bo mozna wow-
czas liczy¢ na korzystne opusty.
- Czas wspélpracy, ilos¢ podpisa-
nych uméw, ich warto$¢ oraz to, ze
wywiazuje sie z zobowiazan spra-
wia, Ze z umowy na umowe koszty
leasingu sa nizsze - méwi Przemy-
staw Jasiecki, ktéry wspélpracuje z
Europejskim Funduszem Leasingo-

- Na stalte wspolpracujemy z
czterema duzymi firmami, w tym z
BEL Leasing. Kiedy mamy zapo-
trzebowanie na jaki$ sprzet, wysy-
famy zapytanie do tych firm i wy-
bieramy najtansza oferte - moéwi
Damian Klebba.

Czesto klienci trafiaja do firm le-
asingowych przez bank, w ktérym
maja rachunek i ktéry réwnocze-
$nie jest wlascicielem firmy leasin-
gowej. Wowczas moga liczy¢ na
preferencyjne warunki. Tak bylo w

przypadku Zakladu Rybackiego.
Jego wiasciciela do leasingu prze-
konali pracownicy Banku Millen-
nium, z ktérego ustug korzysta juz
od wielu lat. - Bank ma wszystkie
dokumenty, zna kondycje firmy,
stad nieprzypadkowo zapoznano
nas z ofertg leasingu. Poza tym
bank wszystkim si¢ zajmuje -~ mé6-

- wi Bogustaw Kelles-Krauz.

Ryzyko wliczone w biznes

Wedtug Przemystawa Jasieckiego
wada leasingu moze by¢ to, ze w
trakcie umowy wiascicielem dane-
go sprzetu jest firma leasingowa. -
Dopiero po zaptaceniu wszystkich
rat oraz wykupie przedmiotu prze-
chodzi on na wlasnos¢klienta. Z
tym wigze sie ryzyko, jedyne zresz-
ta, ze firma leasingowa moze zban-
krutowad, a to dla klienta oznacza
strate. Bywato tak w historii - méwi
Przemystaw Jasiecki.

0d kilku lat rynek leasingu jest’

juz jednak ustabilizowany i nie do-
chodzi do bankructw, jak to byto
jeszcze kilka lat temu. Wedtug sze-
fa kliniki stomatologicznej nalezy
jednak robi¢ interesy z najlepszy-
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*Firma Damar, ktéra nalezy do Da-
miana Klebba, zajmuje si¢ robotami
wodno-kanalizacyjnymi i zatrudnia
25 0s6b. Ma na swoim koncie juz 15
umow leasingowych

mi, wybra¢ duzego i sprawdzonego
kontrahenta, ktéry moze stac sie
partnerem wspierajacym inwesty-
cje przez dlugie lata.

Damian Klebba wspolpracuje
jedynie z firmami leasingowymi,
ktére naleza do bankéw, bo one, je-

*Przemystaw Jasiecki w swojej
Kklinice w Krakowie zatrudnia 11
0sdb. Spora cze$c jego inwestycji
20stata sfinansowana za pomocq
leasingu

go zdaniem, s najbardziej wiary-
godne. - Wolimy czasem zaplacié¢
wigcej, wybra¢ drozsza propozycje,
niz skorzystac z oferty mato znanej
firmy - uwaza szef Damaru.

Z kolei Bogustaw Kelles-Krauz
wskazuje na ryzyko walutowe. -

‘Bogustaw Kelles-Krauz, wiasciciel
Zakladu Rybackiego, méwi, ze dzie-
ki leasingowi udato mu sie kupi¢ sa-
mochdd dostawczy i dostosowaé
spdtke do wymagan unijnych

Zawarli$my wcze$niej umowe le-
asingu w euro, ktérego kurs po
pewnym czasie do§¢ mocno wzrést,
na czym straciliémy. Ale takie sa-
mo ryzyko wystepuje przy kredy-
cie - méwi wlaéciciel Zakiadu Ry-
backiego.

<~zdaniem specjalisty

Skad tak duze zainteresowanie

iezacy rok w branzy leasingowej potwierdza wcze-
$niej obserwowane tendencje. Generalnie rosnie
udziat finansowanych maszyn i urzadzei, a maleje
pojazdéw. Wzrasta takze zainteresowanie leasingiem nie-
ruchomosci; wartos¢ kontraktéw po | péiroczu (w poréw-
naniu z tym okresem 2004 r.) zwiekszyta sie o 92 proc.,
cho¢ ilo¢ transakeji jest refatywnie niewielka.

°Maciej Soroka  Sp6tki leasingowe stale dostosowuja swoja ofertg do po-
dyrektor - trzeb klientow. Na przykfad BEL Leasing, spétka z Grupy
Departamentu Banku Millennium, w biezacym roku wprowadzit kilka pro-
Sprzedazy i graméw na finansowanie maszyn i urzadzefi. Dotycza one
Marketingu maszyn poligraficznych, do przetwérstwa tworzyw sztucz-
BEL Leasing nych, do rob6t drogowych i budowlanych, obrabiarek oraz

sprzetu dentystycznego. Zwigkszone zainteresowanie
klient6w leasingiem maszyn i urzadzefi znalazto odzwier-.
ciedlenie w wynikach branzy. W por6wnaniu z pierwszym
p6iroczem 2004 r. wartos¢ zawartych w Polsce uméw do-
tyczacych tych przedmiotéw wzrosta o 42 proc.
Skad tak duze zainteresowanie kiient6w ta forma finanso-
wania inwestycji? Po pierwsze, koszt leasingu stat sie bar-
-dzo zblizony do kosztu kredytu. Po drugie, w segmencie
maszyn i urzadzef procedura przyznania leasingu, udziat
wiasny Klienta (czyli wysokos¢ pierwszej raty) czy zakres
stosowanych zabezpieczef s dogodniejsze niz w przypad-
ku kredytu inwestycyjnego.
Kolejng wazna zaleta leasingu jest mozliwo$¢ ponoszenia
przez klientéw niskich kosztéw miesigcznych. Mozna to uzy-
skac przez zwigkszenie sumy podanej przy opcji zakupu
przedmiotu leasingu (z opcji takiej korzysta si¢ po zakoficze-
niu umowy) nawet do kwaty zblizonej do ceny rynkowe] fe-
asingowanego przedmiotu. Istotng zaleta leasingu - dla wie-
lu klient6w najwazniejsza - sa wymierne korzysci podatko-
we. Raty w leasingu operacyjnym stanowia koszt uzyskania
przychodu | w zaleznosci od ich struktury klient moze wply-
wac na podstawe opodatkowania swojego przedsigbiorstwa.




