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Informacja prasowa

Elektryk pierwszym wyborem tylko dla 4 proc. matych i srednich firm

e 61 proc. MMSP planuje zakup nowego pojazdu do firmy. Samochéd w petni
elektryczny (BEV) jako preferowany naped wskazuje 4 proc. firm, benzynowy - 22
proc.

e Zakup elektryka w ciggu trzech lat rozwaza 16 proc. przedsiebiorcéw, 63 proc. nie ma
takich planéw

e Gioéwne bariery to wysoka cena (50 proc.), ograniczony zasieg (43 proc.) oraz dtugi
czas fadowania i staba infrastruktura (po 37 proc.)

e Do zakupu elektryka najczesciej przekonataby firmy doptata do zakupu lub leasingu

(39 proc.). 31 proc. twierdzi, ze nie przekona ich zadna zacheta

Warszawa, 14 pazdziernika 2026 r. — Sze$¢ na dziesie¢ mikro, matych i srednich firm planuje kupi¢ nowy pojazd
do firmy. Samochéd w petni elektryczny jako preferowany naped wskazuje jednak zaledwie 4 proc.
przedsiebiorstw z sektora MMSP. Zakup elektryka w perspektywie trzech lat rozwaza 16 proc. firm.
Przedsiebiorcow zniechecajg przede wszystkim cena, zasieg i fadowanie — wynika z badania SME Finance Track

2026, zrealizowanego przez CBM INDICATOR we wspotpracy ze Zwigzkiem Polskiego Leasingu.
Benzyna wcigz na pierwszym miejscu

Zakup nowego pojazdu do firmy w ciggu najblizszych kilku lat planuje 61 proc. przedsiebiorstw z sektora MMSP.

26 proc. takich planéw nie ma, a 13 proc. nie podjeto jeszcze decyzji.
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Czy planuje Pan/i zakup nowego pojazdu do firmy?

13%

Nie wiem

26%

Nie

61%

Tak

Zrédto: CBM INDICATOR na zlecenie ZPL

Zapytani o preferowany rodzaj napedu przy kolejnym zakupie, przedsiebiorcy najczesciej wskazujg silnik
benzynowy — 22 proc. wszystkich badanych firm. 15 proc. wybratoby diesla, a 13 proc. klasyczng hybryde (HEV).
Hybryde plug-in (PHEV) wskazuje 6 proc. firm, a samochéd w petni elektryczny (BEV) — 4 proc. tacznie napedy
zelektryfikowane, czyli hybrydy, elektryki i wodér, wybiera ok. 24 proc. przedsiebiorstw. To niewiele wiecej niz w

przypadku samego silnika benzynowego.
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Jaki rodzaj napedu planuje Pan/i wybraé przy kolejnym
zakupie pojazdu do firmy?

22%
2 6 % Benzynowy

Nie planuje zakupu

15%
1 3% Diesla
Jeszcze nie podjgtem decyzji /
0,1% ‘ 13%
W
eidonawy 4% 6% Hybrydowy (HEV)
Elektryczny BEV)  Hybrydowy plug-in (PHEV) Zrédto: CBM INDICATOR na zlecenie ZPL

Co szésta firma rozwaza zakup elektryka

Inaczej wypadaja odpowiedzi na pytanie wprost o samochdd elektryczny. Zakup w petni elektrycznego pojazdu w
ciggu najblizszych trzech lat rozwaza 16 proc. przedsiebiorcéw: 14 proc. odpowiada ,raczej tak”, a 2 proc. —
»Zdecydowanie tak”. 21 proc. nie ma w tej sprawie zdania. 63 proc. raczej lub zdecydowanie nie planuje takiego

zakupu, przy czym 33 proc. wyklucza go zdecydowanie.

Najczesciej zakup elektryka wykluczaja jednoosobowe firmy bez pracownikdw: ,,zdecydowanie nie” méwi 48 proc.

z nich.
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Czy planuje Pan/i zakup na firme pojazdu w petni
elektrycznego w ciggu najblizszych 3 lat?

2%

Zdecydowanie tak

14% ‘
Raczej tak
33%

Zdecydowanie nie

21%

Ani tak, ani nie

30%

Raczej nie

Zrédto: CBM INDICATOR na zlecenie ZPL

— Przedsiebiorcy chcq inwestowac w swoje floty, ale samochdd elektryczny wcigz nie jest dla wiekszosci z nich
pierwszym wyborem. Firmy podchodzq do tej decyzji bardzo praktycznie. Liczq koszt zakupu i finansowania oraz
sprawdzajq, czy auto poradzi sobie w codziennej pracy. Jezeli elektryfikacja flot ma przyspieszyc, wybor elektryka

musi sie przedsiebiorcy po prostu optacac¢ — méwi Monika Constant, prezeska Zwigzku Polskiego Leasingu.

Cena, zasieg i fadowanie

Najwiekszg przeszkoda w zakupie samochodu elektrycznego do firmy jest cena. Wysoki koszt zakupu wskazuje 50
proc. przedsiebiorcow, a wsrdd decydentdéw w wieku 60 lat i wiecej — 70 proc. Na drugim miejscu jest ograniczony
zasieg (43 proc.), szczegdlnie dotkliwy dla jednoosobowych firm (53 proc.). Dtugi czas tadowania i

niewystarczajgcg infrastrukture tadowania wskazuje po 37 proc. badanych.

18 proc. firm obawia sie, ile samochdd bedzie wart po zakoriczeniu umowy leasingu. 14 proc. wskazuje brak
kompetencji technicznych w firmie, a 13 proc. — brak modeli dostosowanych do jej potrzeb. Dla 9 proc. przeszkoda

jest charakter dziatalnosci. Istotnych barier nie widzi 10 proc. przedsiebiorcéw.
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Jakie najwieksze przeszkody widzi Pan/i w zakupie
pojazdu elektrycznego do firmy?
Prosze wybraé¢ max 3 przeszkody.

Wysoka cena zakupu 50%
Ograniczony zasieg pojazdu 43%
Dtugi czas tadowania 37%
Niewystarczajqca infrastruktura tadowania 37%
Niepewnos$¢ co do wartoéci pojazdy po zakoriczeniu umowy leasingu 18%
Brak kompetencji techniczych w firmie (obtuga, tadowanie) 14%
Ograniczona dostepnoéé¢ modeli dostosowanych do potrzeb firmy 13%
Charakter dziatalnoéci nie pozwala na wykorzystaniue EV 9%
Nie widze istotnych barier 10%

Zrédto: CBM INDICATOR na zlecenie ZPL

— Nie wiemy, jak szybko technologia bedzie sie rozwijata ani ile taki pojazd bedzie wart za cztery lata. To ryzyko
uwzgledniamy w kalkulacjach, co przektada sie na wysokosc¢ raty leasingowej. W racie za auto elektryczne
sptacamy wiec takze niepewnosc. Gdy obecne umowy dobiegnq korica, przekonamy sie, za ile mozna sprzedac
uzywane elektryki. Ta wiedza pozwoli doktfadniej szacowac ich przysztq wartos¢ i ustala¢ raty w kolejnych

umowach — ttumaczy Monika Constant.
Drogie paliwo, ale i drogi prad

Koszty paliwa nalezg do czynnikéw, ktére najmocniej wptywajg na dziatalnosé matych i srednich firm. Ceny
benzyny, oleju napedowego i LPG za istotne uznaje 70 proc. przedsiebiorstw z sektora MMSP, a wérdd firm, ktére
zanotowalty strate — 86 proc. Badanie przeprowadzono w Il kwartale 2026 r., gdy po skoku cen ropy rzad obnizyt

podatki na paliwa i wprowadzit ceny maksymalne na stacjach.

Wysokie ceny paliw mogg przemawia¢ za samochodami elektrycznymi, ale tylko wtedy, gdy tadowanie bedzie
wyraznie tansze od tankowania. Tymczasem przedsiebiorcy rownie mocno odczuwajg ceny prgdu — za istotne dla

dziatalnosci firmy uznaje je 72 proc. badanych.
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Najskuteczniejsza zacheta: doptata

Najczesdciej wskazywang zachetg do zakupu elektryka jest doptata do zakupu lub leasingu — wybiera jg 39 proc.
przedsiebiorcow, 32 proc. — ulgi podatkowe, np. wyzszg amortyzacje. Po 25 proc. wybiera preferencyjny leasing
lub kredyt oraz nizsze koszty ubezpieczenia. Dofinansowanie stacji tadowania przekonatoby 22 proc. firm,

zwolnienie z optat drogowych lub parkingowych — 19 proc., a gwarancja wartosci rezydualnej pojazdu — 14 proc.

Wsparcie finansowe ma najwieksze znaczenie dla firm w gorszej kondycji. Wsréd przedsiebiorstw, ktore
zanotowalty strate, doptate wskazuje 57 proc., a preferencyjne finansowanie — 43 proc. Jednoczesnie 31 proc.
wszystkich badanych deklaruje, ze zadna z wymienionych zachet nie skfonitaby ich do zakupu samochodu

elektrycznego.

Jakiego rodzaju zachety mogtyby sktonié¢ Pana/ig
do zakupu pojazdu elektrycznego?
Prosze wybra¢ max 3 zachety.

Doptata do zakupu/leasingu pojazdéw 39%
llgi podatkowe (np. Wyzsza amortyzacja, odliczenia) 32%
Preferencyjny leasing/kredyt (nizsze oprocentowanie) 25%
Nizsze koszty ubezpieczenia 25%
Mozliwoé¢ instalaciji stacji tadowania z dofinansowaniem 22%
Zwolnienie z optat drogowych/parkingowych 19%
Gwarancja wartoéci rezydualnej pojazdu 14%
Zadne 31%

Zrédto: CBM INDICATOR na zlecenie ZPL

Elektryki to wcigz niewielka cze$¢ finansowanych leasingiem aktywow matych i $rednich firm. Samochody
elektryczne jako przedmiot leasingu wskazuje 4 proc. firm, ktore korzystajg lub korzystaty z tej formy

finansowania.

— Firmy nie kwestionujq kierunku zmian, ale oczekujq, Zze bedzie on dla nich ekonomicznie uzasadniony. To wazny

gtos w dyskusji o europejskich regulacjach dotyczqcych dekarbonizacji flot firmowych. Transformacja bedzie

ul. Rejtana 17 lok. 22, 02-516 Warszawa | tel.: (+48 22) 542 41 36
e-mail: zpl@leasing.org.pl | www: leasing.org.pl | NIP: 526-10-22-061

Strona6



Zwigzek
Polskiego
Leasingu

skuteczna wtedy, gdy przedsiebiorcy bedq mieli powody, by w niej uczestniczyc, a nie wtedy, gdy zostang do niej
administracyjnie zobowigzani. Przedsiebiorcy sami wskazujg, co by im pomogto: doptaty do zakupu lub leasingu,
ulgi podatkowe i tarisze finansowanie. Zatujemy, ze nie ma plandéw dalszych dopftat, bo to skuteczna zacheta do
zakupu, co potwierdzajq liczby. DroZejgce paliwo dziata na korzys¢ elektrykdw, ale przedsiebiorca patrzy na
catkowity koszt — rate, cene prqdu, dostep do tadowarek i wartos¢ auta po zakoriczeniu umowy — podkresla

Monika Constant.

ZPL, PZWLP i PSNM chca przyspieszy¢ elektryfikacje

We wrzesniu 2026 r. Zwigzek Polskiego Leasingu, Polski Zwigzek Wynajmu i Leasingu Pojazdéw oraz Polskie
Stowarzyszenie Nowej Mobilnosci podpisaty list intencyjny o wspdtpracy na rzecz elektryfikacji i dekarbonizacji
transportu. Organizacje chcg wspdlnie dziata¢ m.in. na rzecz ograniczenia barier w finansowaniu pojazdéw
elektrycznych i przewidywalnych, mozliwych do wdrozenia regulacji. Wspétpraca obejmie takze wartos¢
rezydualng pojazddw, catkowity koszt uzytkowania, koszt kapitatu oraz rozwdj rynku uzywanych samochodéw

elektrycznych.

O badaniu

Badanie SME Finance Track 2026 zostato przeprowadzone przez Centrum Badan Marketingowych INDICATOR w Il kwartale
2026 roku metodg mix-mode (CAPI i CAWI) na reprezentatywnej probie 1077 mikro, matych i Srednich przedsiebiorstw o
obrotach do 30 min zt, prowadzacych dziatalno$¢ od co najmniej roku. Préba badawcza miata charakter losowo-warstwowy.
Respondentami byty osoby decyzyjne w zakresie finanséw firmy. Zwigzek Polskiego Leasingu jest partnerem projektu. Odsetki

dotyczgce preferowanego napedu liczone sg dla catej proby badanych firm.

Zwigzek Polskiego Leasingu

To organizacja reprezentujgca branze leasingowag w Polsce. Zwigzek zrzesza 37 podmiotéw obejmujgcych ponad 90 proc. sektora: 36 firm
leasingowych oraz Polski Zwigzek Wynajmu i Leasingu Pojazdéw. ZPL prowadzi dziatania wizerunkowe i edukacyjne na rzecz propagowania
leasingu jako narzedzia wspierajacego rozwdj przedsiebiorczosci. Do zadan ZPL nalezy monitorowanie, opiniowanie oraz opracowywanie
ekspertyz w zakresie regulacji dotyczacych leasingu. Zwigzek jest aktywnym cztonkiem Leaseurope — europejskiej federacji organizacji branzy
leasingowej i wynajmu pojazdow, zrzeszajgcej 45 stowarzyszen z 32 krajow Europy. W 2024 roku ZPL obchodzit 30-lecie istnienia. W ciggu
trzech dekad firmy leasingowe przeznaczyty ponad 1 bin zt na inwestycje przedsiebiorstw dziatajgcych w Polsce. W 2025 roku firmy leasingowe

sfinansowaty inwestycje przedsiebiorstw na kwote 119,5 mld zt. Oznacza to wzrost rynku o 8,1 proc. r/r.
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Dodatkowe informacje: www.leasing.org.pl

Kontakt dla mediow:

Katarzyna Ostrowska

Dyrektorka ds. komunikacji i PR

e-mail: katarzyna.ostrowska@leasing.org.pl
tel.: (+48) 697 770 498

Sledz nas na:
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http://www.leasing.org.pl/
https://www.linkedin.com/company/zwiazek-polskiego-leasingu-zpl/
https://twitter.com/ZwiazekLeasingu

