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Firmy z branzy maja wiele
mozliwosci zdobycia
$rodkow na nowe maszyny.
Kredyt, leasing,

a moze dotacja?

Wiele firm z branzy drzewnej i me-
blarskiej rozwija sie dynamiczniej.
Meble stajg sie powoli znakiem
rozpoznawezym polskiego przemy-
shy, bo majg wielki udzial w na-
szym eksporcie. Rynek europejski
jest jednak bardzo konkurencyjny.
— Producenci, ktorzy chea sig li-
czyt, musza, inwestowaé w maszyny.
Inaczej moga uprawiaé rzemiosto
artystyczne — zauwaza Jacek Mie-
rzejewski z firmy Reichenbacher.
Dostepnych Zrddel finansowa-
nia jest wiele, a wybor zalezy od

KONIEC DOTACJI $rodki unijne
sie wyczerpaly, co bardzo podnosi
atrakeyjnosé leasingu, jako sposobu
finansowania inwestycji — mowi Gra-

Zyna Surowiec z EFL. for. SB

skali inwestycji i sytuacji ekono-
micznej firmy.

Dotacja
Najtafisza mozliwoSé to skorzysta-
nie ze srodk6é6w unijnych. Wiaze
sie wprawdzie z koniecznoécig zlo-
zenia skomplikowanego wniosku,
ale na pewno warto, bo mozliwoéé
uzyskania bezzwrotnej dotacji jest
ki

— W ostatnich latach firmy naj-
czedeiej finansowaly zakup maszyn
ze Srodkéw funduszu Phare i dzia-
lania 2.3 Sektorowego Programu
Operacyinego — Wzrost Konkuren-
cyjnoéci Przedsigbiorstw — infor-
muje Andrzej Péirolniczak, prezes
Stowarzyszenia Producentéw Ma-
szyn, Urzadzen i Narzedzi do Ob-
robki Drewna Droma.

Inwestycje Niewiele firm kupuje maszyny za wlasne srodki

7Zrodla finansowama

Niestety, w najbliZszej przyszlo-
§ci nie ma szans na uzyskanie
wsparcia z UE. Pow6d? Wszystkie
§rodki sig wyczerpaly.

Pozyczka

Jesli nie mozna uzyskaé dotacji,
to trzeba Srodki pozyczy¢. Banki
chetnie udzielg firmom kredytu
inwestycyjnego. W wigkszosci
przypadkéw nie ma limitu kwoty
kredytu, o jaka moina sie ubie-
gat, wszystko uzaleznione jest od
zdolno$ci kredytowej. Firma mu-
si jednak dysponowaé wkiadem
wlasnym, wynoszacym minimum
20 proe., ktory na dodatek bedzie
musiala wnies¢ jeszcze przed uru-
chomieniem kredytu. W wyjatko-
wych przypadkach bank pozwoli
na wplate tych Srodkéw réwno-
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czednie z uruchamianym kredy-
tem. Okres kredytowania na ogo6l
nie jest dluzszy niz 10 lat. Naj-
wiekszym problemem dla firm
starajacych sie o kredyt jest za-
bezpieczenie. Banki kupno ma-
szyny czesto zaliczaja do przed-
siewzieé ryzykownych, co ozna-
cza, #e wymagaja solidnego za-
bezpieczenia.

Alternatywg dla kredytu banko-
wego moze byé pozyczka udziela-
na przez Polska Agencje Rozwoju
Przedsiebiorczo§ci. Warunkiem jej
przyznania jest przeznaczenie

na dzialania innowacyjne,
czyli takie, ktore pozwolg firmie
wytwarza¢ nowe produkty lub udo-
skonali¢ dotychczasowe. PARP, w
odréznieniu od bankow, nie po-
biera zadnych oplat ani prowizji, a
oprocentowanie jest stale, rowne
stopie referencyjnej oglaszanej
przez Komisj¢ Europejska.

Leasing

Jeszeze inng mozliwoScig jest lea-
sing. Niektérzy wey ma-
ja spore doswiadczenie w obslu-
dze przemystu drzewnego. Przy-
ktadowo, Europejski Fundusz
Leasingowy w 2005 r. sfinansowal
maszyny dla tej branZy za ponad
3,5 min zL

Jak deklarujg firmy leasingo-
we, procedury sa bardziej przyja-
zne i szybsze niz w przypadku
ubiegania si¢ o kredyt. Firma ma
szans¢ otrzymat decyzje o udo-
stepnieniu maszyny juz w ciggu
24 godzin od zlozenia kompletu
dokumentow.

— Wiele malych i Srednich firm
dysponuje ograniczonymi Srodka-
mi wlasnymi i nie ma udokumen-
towanej bogatej historii rachun-
ku bankowego, przez co majg
ograniczone mozliwosci uzyska-
nia kredytéw bankowych. Dla ta-
kich firm leasing to bardzo ko-
rzystna forma, gdyz bez angazowa-
nia whasnych Srodkéw w zakup
sprzetu, moga korzystaé z nowo-
czesnych maszyn, kt6re wypraco-
wywat bedg §rodki na pokrycie
raty — méwi GraZyna Surowiec,

w Europejskim Funduszu Leasin-
gowym.

Najpowszechniej znang zaletg
leasingu jest to, Ze wplatg poczat-
kowa i raty leasingowe firma mo-
ze w caloSci wliczy¢ w koszty uzy-
skania przychodu. Nie bez zna-
czenia powinno byé rowniez to,
#e zobowigzania z tytulu ume-
wy leasingowej maja charakter
pozabilansowy, a wigc nie powo-
dujg zmniejszenia zdolnosei kre-

dytowe]. -
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wiertarka z jedng glowica
2I-wrzecionowa firmy ITA
B wartost ofertowa:
netto 18,086 tys. 21
brutto 22,03 tys. zt (przeli-
czona po srednim kursie NBP
z |l kwietnia 2006, 1j. 3,95 zi)
W wplata klienta: 10 proc.
wartoéci = 1,8 tys. zt
B okres leasingu: 35 miesigcy
B rata brutto: 610,99 zt



